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Octubre marca el inicio de una nueva etapa 
para nuestra compañía con la incorpora-
ción de Gonzalo Redondo como CEO y 
Esther Gómez como directora general. 
Este relevo refuerza nuestro proyecto sin 
cambiar lo que nos define. Seguimos siendo 
una empresa tecnológica, nacida de la in-
geniería y respaldada por la experiencia de 
varias generaciones de profesionales, que 
nos ha permitido consolidarnos como un 
referente internacional.

El mercado cambia con rapidez y debemos 
adaptarnos. Nuestra prioridad sigue siendo 
la misma: aplicar criterio técnico, fabricar 
con precisión y tomar decisiones prácti-
cas, siempre orientadas a generar valor real 
para nuestros clientes. Sabemos que los 
avances se logran combinando conocimien-
to y esfuerzo, y queremos reforzar este enfo-
que a través de la colaboración y el trabajo 
en equipo.

La innovación surge cuando los equipos 
aportan ideas y trabajan juntos. La tecnolo-
gía sigue siendo nuestra herramienta prin-
cipal, y cada desarrollo debe responder 
a necesidades reales y ofrecer soluciones 
útiles para nuestros clientes.

La eficiencia es fundamental para crecer de 
forma sólida, reinvertir en desarrollo y man-
tener nuestra independencia industrial. Esa 
autonomía nos permite explorar áreas 
de alto valor tecnológico, como el aeroes-
pacial y la defensa, donde Televés, Maxwell 
Applied Technologies y GCE ya están de-
mostrando nuestra capacidad de ingeniería 
aplicada.

Comenzamos esta etapa con el objetivo de 
consolidar lo que nos ha dado fortaleza: 
la experiencia tecnológica, la calidad en la 
fabricación y la confianza que generan nues-
tros productos  

"La innovación, el conocimiento y nuestra apuesta histórica por la fabricación 
propia, nos sitúan en una posición tecnológica ventajosa para seguir explorando 

oportunidades en el sector aeroespacial y de defensa." 

 Gonzalo Redondo, CEO Televés Corporación
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Con la llegada de Gonzalo Redondo como CEO y Esther Gómez como 
directora general, Televés Corporación inicia una nueva etapa de cre-
cimiento que combina experiencia, innovación y una firme apuesta 
por las personas. En esta entrevista, Esther comparte su visión sobre 
los retos estratégicos, la importancia de mantener nuestro ADN tecno-
lógico y el papel del talento interno como motor de futuro.

ESTRATEGIA Y LIDERAZGO

Al asumir esta nueva etapa junto a Gonzalo Redondo, ¿cuál conside-
ras que es el principal objetivo estratégico para la compañía en los 
próximos años?

Nuestro objetivo es fortalecer la posición tecnológica de Televés 
Corporación y garantizar un crecimiento sostenible basado en la 
innovación, la eficiencia y las personas. Queremos consolidar lo que 
siempre nos ha hecho fuertes —ingeniería, fabricación y conocimien-
to—, al tiempo que abrimos nuevas oportunidades en sectores donde 
nuestra capacidad tecnológica puede aportar un valor diferencial.

INNOVACIÓN Y TECNOLOGÍA

Televés se distingue por su fabricación propia y su conocimiento tec-
nológico. ¿Cómo planean reforzar ese ADN en productos y soluciones 
para aportar mayor valor a los profesionales?

Nuestro valor diferencial es dominar todo el ciclo de desarrollo, des-
de la concepción de la idea hasta la fabricación. Esta capacidad nos da 
agilidad para innovar y garantizar soluciones más robustas, integra-
das y sostenibles. En esta nueva etapa, reforzaremos la transferencia 
tecnológica entre las empresas del grupo, maximizando sinergias y 
acelerando la evolución de nuestras soluciones. Apostamos por desa-
rrollos que incorporen mayor inteligencia, conectividad y soporte 
digital, con un objetivo claro: aportar verdadero valor a los profesio-
nales que confían en nosotros.

CULTURA CORPORATIVA

En estos tiempos de cambios tecnológicos, uno de los pilares del nue-
vo enfoque es reforzar la cultura interna y el valor de las personas. 
¿Cómo se traduce esto en la práctica para toda la organización?

El objetivo es que cada persona se sienta parte activa del propósito 
común de la empresa. Apostamos por una comunicación más cer-
cana y transparente, por entornos de trabajo más transversales y 
por líderes que inspiren desde la escucha y el ejemplo. La formación 

y el crecimiento profesional serán palancas clave para acompañar los 
retos tecnológicos.  Porque la innovación no nace solo de la tecnolo-
gía, sino del compromiso y el talento de las personas que impulsan 
Televés cada día.

COLABORACIÓN Y TALENTO INTERNO

La innovación necesita personas implicadas. ¿Cómo se impulsará la 
colaboración entre equipos y empresas del grupo?

La colaboración es clave para transformar el conocimiento en inno-
vación real. Queremos reforzar la cooperación entre nuestras em-
presas y áreas, conectando talento, experiencias y capacidades. 
Apostamos por una cultura de grupo más integrada, en la que se com-
partan tecnologías, aprendizajes y retos. Impulsaremos iniciativas 
transversales, proyectos conjuntos y espacios donde las ideas fluyan 
sin barreras contribuyendo al crecimiento como grupo y fortaleciendo 
nuestra capacidad de innovación.

RELACIÓN CON EL SECTOR Y FUTURO

¿Qué cambios podrán percibir los profesionales del sector y qué ejes 
de crecimiento se empiezan a forjar dentro del paraguas tecnológico 
que conforma Televés Corporación?

Los constantes cambios en nuestro sector nos impulsan a focalizar-
nos, adaptarnos con agilidad y orientar nuestras capacidades hacia un 
entorno cada vez más exigente. El sector percibe los valores que la 
propia marca transmite: un referente europeo en innovación, calidad 
y soberanía tecnológica. Desde todas las empresas de la Corporación 
apostamos por el desarrollo de soluciones propias, fiables y de alto 
valor añadido. Estamos trabajando en ampliar nuestra capacidad in-
dustrial y reforzar nuestra presencia en sectores estratégicos como el 
aeroespacial y seguridad, ámbitos en los que ya estamos activos con 
soluciones de ingeniería avanzadas. Esta apuesta nos permitirá seguir 
desarrollando tecnología propia de alto valor, aumentar nuestro im-
pacto y consolidar el posicionamiento de la Corporación en entornos 
altamente especializados y competitivos  

ENERGÍA RENOVADA, VISIÓN COMPARTIDA

“La innovación aparece cuando las personas se sienten 
escuchadas, forman parte de un objetivo común y 

pueden probar sin miedo a equivocarse.” 

Esther Gómez, Directora General de Televés Corporación



NOVEDAD DE PRODUCTO

En entornos Hospitality, la conectividad es una parte fundamen-
tal de la experiencia del huésped. Por eso, utilizar dispositivos 
orientados al uso doméstico en estas redes puede crear grandes 
limitaciones. Los nuevos módulos ONT 3 y ONU 3, desarrollados 
específicamente para uso profesional, eliminan estas limitaciones 
aportando la calidad y prestaciones necesarias.

Cada módulo está preparado para entregar hasta 16 servicios por 
usuario, ofreciendo la flexibilidad necesaria en entornos con alta 
demanda de conectividad. Esto permite proporcionar todo tipo 
de servicios actuales y futuros, como VoIP, domótica o casting.

Su chasis diseñado para entornos profesionales, está fabricado en 
zamak, lo que le proporciona robustez y una disipación térmica 
sobresaliente. Así, mantiene un rendimiento óptimo y consigue 
alargar su vida útil incluso en armarios cerrados o falsos techos sin 
ventilación, espacios no ideales pero frecuentes en instalaciones.

Nuestro desarrollo integral del ecosistema GPON Hospitality, hace 
que estos dispositivos se complementen perfectamente con la 
OLT512EVO, simplificando el trabajo del integrador con una confi-
guración, despliegue y mantenimiento ágiles e intuitivos.

La gama está compuesta por tres modelos distintos, agrupados en 
dos categorías según el tipo de instalación al que están destinados:

	 La ONT 3 incluye conectividad inalámbrica WiFi 6, por lo que está 
destinada a escenarios FTTR, donde se busca conseguir una red 
WiFi privada y de alta velocidad en cada estancia.

	 Las ONU 3 cuentan con alimentación PoE a través de sus 4 puertos 
Ethernet (hasta 50 y 120 W respectivamente). Esto las hace ideales 
para escenarios FTTB o para uso en zonas comunes, permitiendo 
alimentar múltiples APs y cámaras.

Todos los modelos cuentan con 4 puertos Ethernet de velocidad 
Gigabit y 2 puertos FXS para telefonía. Además, integran un triple-
xor para separar la señal de televisión RF Overlay y convertirla a 
coaxial, eliminando la necesidad de dispositivos adicionales.

Todas estas funcionalidades ofrecen a los negocios Hospitality un 
camino más fácil y accesible para modernizar su conectividad y 
conseguir una red robusta, eficiente y fácil de gestionar  

IDEA

La tecnología G.hn nos permite velocidades de hasta 1,7 Gbps en 
redes coaxiales. Para poder explotar esa tasa, hemos dotado a 
nuestro nodo CoaxData G.hn (ref. 769320) de un puerto ether-
net a 2,5 Gbps, de modo que se pueda explotar al máximo esa 
tasa disponible en el coaxial, que no sería completamente apro-
vechada si los puertos fuesen de 1 Gbps.

Para implementar este enlace punto a punto sólo es necesario co-
nectar el acceso a la red a uno de los nodos, mediante su puerto 
ethernet y su salida al coaxial. Además, ese nodo se debe configu-
rar en modo mini-maestro. En el otro extremo del enlace punto a 
punto coaxial se conecta otro nodo en modo esclavo para que la 
tasa esté disponible a través del puerto ethernet.

Esta forma de aprovechar las capacidades de una infraestructura 
existente y ya desplegada, nos proporciona una alta capacidad 

de forma estable y libre de interferencias. Una solución eficiente 
y robusta cuando la comparamos con alternativas como los enla-
ces punto a punto WiFi, que presentan mayor limitación en alcan-
ce, velocidad y estabilidad  

Enlace coaxial a 1,7 Gbps: una alternativa robusta a los enlaces WiFi

Serie ONT 3 y ONU 3
Tecnología GPON diseñada para el sector Hospitality

Referencias 769531 769530 769532

RF Overlay Sí Sí Sí

WiFi 6 Sí - -

Puertos FXS 2 2 2

Puertos 1GbE 4 4 4

PoE+ (potencia total) - 50 W 120 W

Los 3 modelos de un vistazo

Internet Mini-maestro

Red Coaxial (1,7 Gbps)
1,7 Gbps

Punto de conexión



             

PREGUNTAS FRECUENTES

¿Puedo combinar ArantiaCast con soluciones de 
casting embebido de fabricantes como LG o Philips?

Sí, ArantiaCast es una solución de cas-
ting profesional que se integra con las 
soluciones de LG y Philips. La ventaja 
de usar ArantiaCast con las soluciones 
de casting embebido en estas TVs, es 
que el hotelero no pierde el control de 
lo importante: una experiencia sencilla 
para el huésped, el borrado de creden-
ciales para cumplimiento legislativo en 
cuestión de privacidad y la capacidad de 
monitorización y gestión centralizada. 
Todo ello, cuestiones clave para el éxito 
de un despliegue profesional.

Aunque la solución es compatible, es im-
portante destacar que pueden existir va-
riaciones de funcionamiento según se 
utilice el sistema de casting embebido 
o nuestro dongle ArantiaCast externo. 

En el caso del casting integrado, dos 
diferencias importantes son que las 
TVs deben tener la aplicación de Netflix 
instalada para poder utilizarla, y que se 
debe garantizar el borrado de creden-
ciales después del checkout (mediante 
integración PMS). También es necesario 
que las TVs tengan un mando con el bo-
tón de Netflix para facilitar el acceso a 
la aplicación. Por todo lo anterior, se 
hace necesario contar con un sistema de 
gestión sobre las TVs que permita ofrecer 
estas funcionalidades. 

Por otro lado, en el caso de la integra-
ción con LG, no existe la posibilidad de 
personalizar la página de pareo, algo que 
sí es posible con el dongle externo o la 
integración con Philips  

INSTALACIÓN DESTACADA

EUROPARCS OSSIACHER SEE
(OSSIACH, AUSTRIA)

Situado junto al lago Ossiach en Austria, 
es un exclusivo complejo vacacional que 
combina naturaleza y confort. Cuenta con 
aproximadamente 80 bungalós, todos 
conectados mediante fibra óptica para 
ofrecer servicios avanzados de TV, internet 
y telefonía.

Televés ha suministrado una solución inte-
gral que incluye cabecera T.0X IP, InfoChan-
nel con DS-Player y encoder HDMI®, ATV3 
Basic middleware para crear contenido 

personalizado y gestión de listas de canales 
en una sola pantalla, una OLT512EVO y 80 
terminales de fibra óptica ONTOFAC con 
salidas QAM y múltiples ethernet para inter-
net, permitiendo una distribución eficiente 
y centralizada de servicios.

El sistema, en funcionamiento desde no-
viembre de 2024, garantiza una experiencia 
digital de alta calidad en un entorno natural 
privilegiado, ideal para el descanso y el en-
tretenimiento de los huéspedes  

#SANTANDER39
(SANTANDER, CANTABRIA)
1 - 3 de SEPTIEMBRE

El evento #Santander39, organizado por AMETIC, 
reunió a líderes del sector tecnológico para deba-
tir sobre digitalización, competitividad e impacto 
social. Entre las mesas destacadas, se abordaron 
casos de uso de nodos IoT aplicados a edificios 
inteligentes y gestión urbana, con la participación 
de Santiago Rey.

AUNA PARTNER DAYS
(CÓRDOBA, ANDALUCÍA)
18 de SEPTIEMBRE

Francisco Pérez, Hugo Botas, Antonio Brenes y 
Francisco Jiménez participaron en el evento. Una 
jornada fantástica para presentar nuestras nove-
dades, compartir experiencias y seguir estrechan-
do lazos con los profesionales del sector.

TELEVÉS EN EL MUNDO

UNIDAD MÓVIL EN FRANCIA
17 y 19 de SEPTIEMBRE

La unidad móvil de Televés estuvo presente en 
Francia, ofreciendo a clientes y partners la opor-
tunidad de descubrir nuestras soluciones en re-
cepción de TV, Hospitality, fibra óptica y equipos 
de medida. El 17 de septiembre hizo parada en 
GPDis. El 19 de septiembre, la unidad móvil es-
tuvo en la sede de Televés Francia en Courtry, 
permitiendo a los clientes participar en unas jor-
nadas de puertas abiertas, explorando nuestro 
showroom y compartiendo momentos amenos 
mientras conocían nuestras soluciones de prime-
ra mano. Estas jornadas reforzaron la confianza 
mutua y demostraron el entusiasmo y la curiosi-
dad de nuestros clientes  

Los términos HDMI, HDMI High-Definition Multimedia Interface (Interfaz multimedia de alta definición), HDMI Trade Dress (diseño e imagen 
comercial HDMI) y los logotipos HDMI son marcas comerciales o marcas registradas de HDMI Licensing Administrator, Inc.
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Las centrales amplificadoras de la serie Avant 
12 incorporan novedades desarrolladas para 
mejorar la experiencia de uso del profesional. 
A continuación, explicaremos los pasos princi-
pales de su puesta en marcha y los parámetros 
más relevantes para su funcionamiento.

1.	 CONEXIÓN DE LA AVANT 12 Y ASUITE
El primer paso es realizar las diferentes conexiones de entradas y salidas, 
ayudándonos de las indicaciones grabadas sobre el producto. Al activar la 
alimentación, podremos conectarnos a la central utilizando la app ASuite 
(ANDROID™ o iOS™), instalada en un dispositivo con Bluetooth™ (BT). Tras 
abrir ASuite, en el menú de producto, seleccionamos “amplificadores pro-
gramables > AVANT 12”, y la referencia concreta del producto. 
Para empezar la configuración, es necesario parear la central con el dispo-
sitivo móvil desde dentro del ASuite (y no desde la búsqueda Bluetooth). 
Pulsamos “Conectar” y seleccionamos la red de la central. Podremos saber 
que la conexión se ha realizado correctamente si aparece un check verde en 
el icono de conexión, que muestra ahora la opción “Desconectar”. 

Destacar que el ASuite permite preparar y guardar una configuración sin 
tener que estar conec-
tado a la central (por 
ejemplo, en la oficina), 
y cargarla posterior-
mente cuando tenga-
mos acceso a ella (en la 
instalación).  

2.	CONFIGURACIÓN GENERAL
Tras conectarnos a la central, podemos empezar la programación de los 
filtros, pulsando en las diferentes entradas (IN – OUT) y seleccionando el 
rango de canales de entrada a filtrar. Los modelos PRO incluyen la función 
de autoprogramación, en la que la propia central detecta los canales de 
entrada y programa los filtros; sólo hay que presionar el botón  y esperar 
apenas unos segundos. Una vez configurados los filtros podemos editar 
manualmente cada una de las entradas para añadir o eliminar canales, o 
cambiar el tipo de alimentación hacia los amplificadores de mástil o ante-
nas inteligentes. 
En la misma pantalla principal elegimos el nivel de salida deseado y si que-
remos ecualizar con una pendiente la salida. 
Finalmente, para que la configuración tenga efecto en la central, es necesa-
rio enviársela pulsando el botón .

Adicionalmente, des-
lizando las pantallas 
hacia la izquierda, en 
la opción de “AJUSTE” 
es posible realizar un 
ajuste fino de cada 
canal y cambiar lige-
ramente los niveles de 
amplificación con una 
diferencia de hasta 
3 dB. Si se realizan 
ajustes, será necesario 
volver a enviar  
la configuración a la 
central. 

3.	OTROS PARÁMETROS RELEVANTES
Además de la configuración básica para la puesta en marcha de la central, 
es posible gestionar otros parámetros relevantes para una instalación 
eficiente:

	 Monitorización: en 
los modelos PRO 
podemos identificar 
para cada filtro si en 
el canal configurado 
hay una emisión de 
DVB-T o DVB-T2, y 
auditar sus pará-
metros de calidad. 
También podemos generar un informe en PDF con la configuración, los 
canales y las medidas. 
Si bien esta función es muy útil para una comprobación rápida, ha de 
complementarse siempre con un medidor de campo profesional para 
garantizar una certificación precisa de la instalación. 

	 DAB: si tenemos una recepción de señales de radio digital DAB, esta 
antena ha de conectarse en la entrada 4. En ASuite, seleccionaremos DAB 
en la programación de filtros de la entrada 4 (IN - OUT), para un filtrado 
toda banda. 

	 FM: la entrada de FM se puede activar o desactivar, y elegir el nivel de 
salida deseado. 

	 SAT: los modelos SAT admiten una entrada con señales de satélite (que 
se puede activar o desactivar), para la que podemos elegir 3 configura-
ciones diferentes en la opción “LNB/MSW”: 
>	 Remoto: es el receptor conecta-

do posteriormente en la distribu-
ción el que elige la polaridad que 
solicitamos al LNB o al MSW.

>	 Local: es el usuario quién fija la 
polaridad que solicitamos al LNB 
o al MSW.

>	 DCSS: el usuario configura las User Bands (UB) deseadas, indicando su 
valor, frecuencias y demás parámetros. La configuración dCSS suele ser 
más estable entre zonas, por lo que su guardado y recuperación se puede 
independizar del resto de ajustes, para no sobrescribir los parámetros 
seleccionados para la TDT. 

En la sección de SAT, también podremos seleccionar el valor de atenua-
ción y ecualización necesarios.

	 Guardar  / Abrir : permiten guardar configuraciones realizadas 
previamente y recuperarlas de nuevo, una funcionalidad especialmente 
útil para ahorrar tiempo cuando se trabaja en instalaciones de la mis-
ma zona. Tras cargar una configuración guardada, es necesario enviarla 
a la central  .

	 Exportar / Importar : esta función, complementaria a la anterior, 
permite compartir con otros usuarios o dispositivos las configuracio-
nes previamente guardadas. Esto es especialmente útil para un usuario 
que trabaja con distintos dispositivos móviles, o para una empresa insta-
ladora con varios profesionales que utilizan las mismas configuraciones.

	 Bloqueo de unidad : permite establecer un código de bloqueo a la 
configuración de la central. En caso de pérdida del código, es necesario 
enviar la central a fábrica para desbloquearla. 

	 Temporizador red BT: permite cambiar la configuración de apagado de 
la red Bluetooth de la central, que por defecto se apaga automáticamen-
te tras 2 horas de estar encendida. Esta opción se encuentra dentro del 
menú “Ajustes”    

Puesta en marcha de una central amplificadora Avant 12

Configuración paso a paso con la app ASuite

Para más información, consulta nuestro 
vídeo tutorial de configuración paso a paso 
de la Avant 12 con ASuite.

es.televes.com/avant12_video
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