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 Televés diversifica al vender
serv1c1os mternacmnales

CON LAMARCA TSR/ La tecnologlca aprovechasu experlenc:la para apoyar a pymes
en el mercado internacional. Calcula que puede facturar 1,5 millones en dos afnos.

A. Chas.Vigo

Televés quiere sacar rendi-
miento a.su experiencia en
aprovisionamiento y logistica
en el mercado internacional.
A través de la marca TSR
(Trade Supply Research) esta
comercializando servicios a

terceros, fundamentalmente _

pequefias y medianas empre-
sas con escasa experiencia en
el exterior o pocos recursos
para gestiones internaciona-

les. Eldepartamento de logis- -

ticay aprovisionamiento de la
tecnologlca sedesarroll6 hace
25 afios y hoy trabaja ¢con mas
de mil empresas suministra-
doras de una treintena de na-
cionalidades distintas. Su co-

nocimiento, su amplia red
con.presencia en China, Ale--

mania o Polonia y colabora-
dores en varios paises de Asia,
le permite ofrecer servicios “a
medida delas necésidades del
cliente; desde una prospec-
cién de mercado hasta aseso-
ramiento en negociaciones

con suministradores; costes -
logisticos o incluso la com- -

probacion de la compra con
inspecciones in situ”, detalla

José Manuel Otero, director

de Aprovisionamiento de Te-
levés y lider de este nuevo
proyecto.

Para empezar, la compafua
se ha limitado a crear una
marca y a aprovechar los re-

cursos que ya trabajan para la

tecnoldgica (siete personas en
aprovisionamiento en la cen-
tral y casi una treintena en lo-

gisticd). Sus célculos son que.

,'.'E'I proyecto 3 }

® Nace como marca dentro

' de la corporacién, pero

'sialcanza un volumen

de negocio de 250.000 euros
en seis meses, se creara

una soaedad :

@ Sus servicios pueden
abarcar desde una
prospeccién de mefcado,

a operaciones logfsticas con

comprobacién de suministro.

@ Televés percibira el 25%
del ahorro que su cliente

-obtengagraciasasus

servicios. Ya hahecho
cinco operaciones.

El personal de aprovisionamiento y logistica trabajan para TSR.

en seis meses esta division po- -

dria alcanzar una cifra de ne-
gocios de entre 150.000 vy
250.000 euros con la deman-

da que han detectado. “Si lo-

gramos ese volumen, enton-
ces crearfamos una sociedad
dedicada exclusivamente a
ello”, sefiala Otero. En dos
afios, su negocio podria alcan-
zar 1,5 millones de euros, lo

que- exigiria ampliar los de-
partamentos de aprovisiona- -

miento y logistica. “Con estos
servicios también iremos ad-

quiriendo mas conocimien-

tos”, afirma.
A pesar de que es un pro-

_ yecto reciente, ya han recibi-

do muestras de interés de

La compaiiia

cuenta con depésito
aduaneroy es :
operador econémico
autorizado

dentro y fuera de la comuni-
dad gallega, incluso de em-

presas alemanas. “Hemos he-.

cho cinco operaciones con
empresas no gallegas, entre
ellas dos alemanas, una que
pedia estructuras metalicas y
la otra, un proveedor edlico”,
afirma el directivo. '

Coste inicial minimo

El margen de ganancia de
TSR sera el 25% del ahorro
que sus gestiones hayan pro-

' porc1onad0 asu cliente. “En

los primeros servicios, todos
sujetos a estricta confidencia-
lidad, no estamos cobrando
mas que lo minimo, el coste
de desplazamientos o simi-
lar”, sefiala, y aclara que los

_ servicios de TSR “no son los
de una consultora. Nosotros

hacemos operaciones logisti-

" cas todos los dias y las hace—

mosbien”.

‘De hecho, la compaiiia

cuenta con un centro aduane-
ro propio y es operador eco-
ndmico autorizado, lo que fa-

cilita el trénsito de las mer-

canciasquémueva.

El mercado exterior aporta
la mitad de la facturacion de
Televés. En el conjunto del
grupo representa, sin embar-
g0, un 35%. En el tltimo afio
facturd 185 millones de euros.




