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GALICIA
Televés se consolida fuera
para compensar la caida local

INTERNACIONALIZACION/ |.a empresa de telecomunicaciones debe al exterior el 60%
de su facturacion, que en 2012 se situd en los 150 millones de euros.

A. Chas. Vigo

Televés esta reforzando su
presencia internacional. Es el
mercado exterior el que ha
contribuido a compensar,
aunque parcialmente, el des-
plome del mercado domésti-
¢o. En el dltimo afio, la em-
presa de telecomunicaciones
de Santiago ha facturado el
60% en el exterior. Cerré el
gjercicio de 2012 con un volu-
mén de negocio de 150 millo-
nes de euros, lo que supone
una caida del 20% sobre 2011
y una cuarta parte menos si se
compara con el cierre de
2009,

Los1iltimos pasos los hada-
do en el mercado aleman y es-
tadounidense. Para esas dos
filiales ha hecho sendos ficha-

jes (Matthias Dienst y Steve

Strong, respectivamente)

que, sefialan desde la compa-
fifa, son la muestra de la
“apuesta seria por los merca-
dos de mayor potencial de
crecimiento”. En Alemania,
por ejemplo, Televés destaca
que ha sabido aprovechar el
apagon analégico de Astra,
“que ha dinamizado ese im-
portante mercado, y nosotros
hemos sabido estar”, afirman.
Otra muestra del recorrido
que tiene el motor econémico
de Europa es la ampliacién
que a finales de 2011 tuvo que
acometer de su filial germana
para absorber el crecimiento.

Aunquede momento el ni-

Televés destina al mercado exterior el 60% de sus ventas.
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mero de filiales internaciona-
les se mantiene en nueve, la
compaiiia no descarta la aper-
tura de nuevas a corto plazo.
Su zona objetivo dentro de
Europa es el Este. Aqui cuen-
ta con filial en Polonia, abierta
hace tres afios. Televés pre-
tende en convertirse en mar-
ca de referencia en los paises
europeos que “sigan la evolu-
cién tecnolégica marcada por
la Agenda Digital Europea”,
explican. Para ello desarrolla
sistemas abiertos que interac-
tien con aplicaciones propias
o de terceros dentro del edifi-
cioydel hogar digital

Otro gran mercado es el
norteamericano, donde sus
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medidores de campo, asegu-
ran, estan teniendo gran éxi-
to. Y, finalmente, el mercado
latinoamericano, donde par-
ticipd recientemente en la fe-
ria Andina Link Cartagena,
celebrada en Cartagena.

Doble castigo

En el mercado espafiol, la tec-
noldgica ha recibido un doble
castigo, porque al parén del
sector de obra nueva se ha
afiadido “la indefinicién regu-
latoria sobre el dividendo digi-
tal, que plantea dudas sobre
cudl serd el volumen de la de-
manda de adaptaciones de
instalaciones domésticas, algo
que para nosotros es clave”,
explican. La compaiiia sigue
apostando por la TDT sobre
la que, dice, “es sin duda la
mejor plataforma para la dis-
tribucién de contenidos en ul-
tra alta definicién”, pero re-
cuerda que necesita espacio
radioeléctrico “y esto parece
que esta ahora en cuestion”.

Su prevision para este-afio
es mantener su cifra de nego-
cio en el entorno de los 150
millones de euros y su planti-
llaenelmundoenlos 700 tra-
bajadores.




